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CNlx■ment. L'activitat s'arriba 
a multiplicar per cinc i el dia a dia 
passa a gírar al voltant de l'IRPF 

: LLARS l BUTXACA 
FISCALITAT 

Que la declaració de 
la renda la facin d'altres 

Gestors i alternatives en línia 
prometen més estalvi i solucions 
per a les casuístiques més complexes 

LulsFedoricoflorio 
Deixar els impostos en mans d'al
tres. Gestors i assessors fiscals vi
uen aquests mesos grans pics de fei
na amb la renda. L'activitat es mul
tiplica amb la campanya i l'IRPF 
passa a ser el dia adia als despatxos. 
Amb una renovada empenta al ca
nal en línia, quan convenen? 

El consell sol ser contractar-los 
sempre que sigui possible o hi hagi 
dubtes, però sobretot quan es com
binen diverses partides. Salaris, in
versions, lloguers, vendes ... "No és 
tan important el volum, que sigujn 
xifres altes, sinó la complexitat pel 
fet de tenir diversos conceptes dife
rents", planteja Josep Ribó, presi
dent del Col·legi Oficial de Gestors 
Administratius de Catalunya. "Hi
senda dona l'esborrany fet, però ca
da any hi ha errors i és més com
plex. No costa gens que s'ho miri un 
professional", continua. 

Com en tots els sectors, la digita
lització fa acte de presència. Des de 
fa anys hi ha plataformes de gesto
ria en línia, tant nascudes aquí com 
fora. La comoditat els serveix de se
nya, amb eines com xats per consul
tar dubtes. "El llenguatge que es 
parla a l'Agència Tributària és difí
cil d'entendre. Nosaltres optem per 
un llenguatge fàcil", assegura Jau
me Suñol, mànager general de la 
plataforma en línia TaxScouts aEs
panya. També es promet rapidesa. 
"Tenim cl software llest per calcu
lar la declaració ja quan surten Ics 

dades fiscals, abans que comenci la 
campanya", exposa Paula Urcera, 
experta fiscal de l'assessoria en lí
nia TaxDown. 

l què hi hadelscostos?"Depi,n de 
la complexitat, no hi ha dues rendes 
iguals ... ", detalla Ribó. En un des
patx norn1almentes parteix de SO o 
60 euros per fer una renda puntual, 
assenyala, però es pot arribar a 
1.500 euros si es tracta de contribu
ents amb desenes de propietats, 
sense ordre o control en les dades. 
"Com més coses entren, més hores 
s'hi dediquen i més puja el cost'', 
justifica. Al món digital cis comptes 
depenen del model. TaxScouts 
opera amb un sistema de quotes 
mensuals de 39 ,90 euros per a autò
noms, que ja incorpora la declara-
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50-70€
Costos 

A grans trets, si ens decantem per 
contractar un gestor o una plataforma 
de manera puntual per a la campanya 
de la renda, té aquest cost 
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Mutualitat, 
herències, 
inversió 
o vendes
concentren
els embolics
entre els 

' declarants 
MANtESPIHOSA 

ció. Cobra 69,90 euros a un particu
lar si puntualment demana de fer la 
declaració. TaxDown parteix de 
subscripcions anuals des de 35 eu
ros, però que ascendeixen en fun
ció de la complexitat de la renda. Si 
hi ha salari i inversions, fins a 75 eu
ros, per exemple. Quan es decideix, 
toca fer balanç i optar per l'alterna
tiva amb més rapidesa, disposició 
per a dubtes i un humà darrere. A 
més, cal tenir en compte que entre 
els autònoms la despesa del gestor o 
assessorés dedtúble. 

L'estalvi que s'aconsegueix és 
sempre el gran reclam. "La clau és 
que l'assessor fiscal apliqui totes les 
deduccions per acabar pagant el 
menys possible, perquè el cost 
d'aquest assessor surti molt a 
compte. Ladiferènciadevegadesés 
molt gran", destaca Suñol. El focus 
es posa en les deduccions a l'uníson. 
"Hi ha hagutmésde60canvisen les 
autonòmiques i ajustos en les esta
tals", xifra Urcera. Per als mortals 
estar al dia és impossible. 

El paper del gestor es mesura en 
els esculls. Aquest any hi ha embo
lic amb les mutualitats i la devolu
ció de l'IRPF pagat de més. "Cal 
anar amb compte, demanar infor
mació que moltes vegades el client 
no coneix", exposa Ribó. "El pro
blema és que hi va havent canvis", 
diu Urcera. AI principi de la campa
nya, Hisenda va demanar a l'afectat 
paciència i marge fins que les seves 
dades fossin correctes. Criptos, in
versions, segona mà o compraven
da i lloguer d'habitatge són altres 
punts calents. ''També les herènci
es, quan es reben uns diners", co
menta Suñol. A Ta.xDown apunten 
a operacions amb banca estrangera. 
Rendes més complexes per a con
tribuents perduts ... 
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L'atrafegament, 
al principi l 
al final 

Els primers i 
els últims 
dies de cada 
campanya de 
la renda són 
els que 
concentren més 
moviment.Al 
principi, per la 
gent que li surt a 
tornar i vol 
cobrar ràpid la 
devolució. l al 
final, pels que 
han anat 
postergant 
la declaració que 
els sortia a 
pagar. "Quan 
toca pagar no ve 
de gust", 
comenta Jaume 
Suñol. 

LA VANGUAROIA 

Guillem López i Casasnovas 

Professor d'Hisenda 
Pública de la UPf i 
presidnt del cape, 

Temps electoral i 
salut mental 

És interessant veure 
com els partits es mo
uen en els seus progra
mes electorals entorn 
del sempitern tema del 

finançament de la Generalitat. Alguns, elu
dint l'adjectiu autonòmic; d'altres, fent refe
rència al de singular; d'altres, buscant el 
plural ... i, fins i tot, alguns ja no parlant de 
dèficit fiscal, sinó d'allò que s'ha de retor
nar a l'Estat per serveis comuns des del 
supòsit que Catalunya recapti tots els im
postos. 

El candidat del PSC es belluga en les ai
gües més procel·loses, ja que ha de continu
ar parlant d'una solidaritat mala de precisar 
i d'un acord conjunt que ha de satisfer un 
joc de suma zero. Però l'altre dia es va com
prometre a quelcom prou significatiu: a 
respectar l'ordinalitat entre allò amb què es 
contribueix i allò que es rep. Això voldria 
dir que el pressupost a Catalunya hauria 
d'augmentar, amb les xifres disponibles, 
uns 3.400 milions addicionals cada any. 
Aquest càlcul meu resulta de valorar el 
diferencial per càpita ordenat de Ics comu
nitats receptores actuals respecte de l'ordre 
de la capacitat fiscal de Catalunya, multipli
cat per la població catalana. I això en ter
mes nominals, ja que en termes de capacitat 
adquisitiva encara seria més. N'est pas mal, 
si aquesta promesa no és una guspira del 
moment. 

En realitat, tots els candidats aspiren a un 
millor finançament per a Catalunya. Altra 
cosa és d'on pot procedir. Als qui ens agra
da mirar sempre les dues bandes del pres
supost solem remarcar les qüestions de 
"per a què" i cl "com" d'aquesta nova des

Els números 
Si es respecta 
l'ordinalitat 
entre allò amb 
què es 
contribueix i 
el que es rep, 
catalunya rebria 
uns3.400 
milions més 

pesa. Per descomptat 
que gastar els recursos 
amb eficiència, sense 
malmetre un sol euro, 
és una exigència i no 
una opció. Però també 
penso que seria bo que 
els candidats es com
prometessin, sigui quin 
sigui el guany del finan
çament addicional, a 
vehicular aquest guany 
envers un destí que 
generi el màxim con-
sens. 

Aquest, malauradament, no pot ser ni el 
sector de la sanitat ni el de l'educació, ja 
que aquí les posicions ideològiques sobre el 
paper del sector privat ho impedeixen. Per 
això crec que estaria bé comprometre els 
candidats que es presenten a les eleccions 
en una àrea molt descuidada de la protecció 
social, per dedicar un paràmetre fix dels 
nous recursos a l'àmbit de la salut mental. 
Un àmbit molt deixat, avui en dia, de la mà 
de Déu, en què "la privada'· significa "les 
famílies que pateixen", i no hi ha un statu 
quo de part que defensi aquesta provisió 
com a negoci. 

Altres àrees dels serveis socials, que avui 
malmeten el benestar de les famílies, es 
podrien considerar, també. Però evitem, 
altra vegada, que Ics promeses siguin flòbi
es que cauen del cel i se les emporti cl vent 
del moment. l 


