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Plaza: REF. 2229 / FINANCIACION INTERNACIONAL

La Direccion Territorial de Comercio de Barcelona en Catalufia, dependiente de la
Secretaria de Estado de Comercio, realiza labores de apoyo a la internacionalizacién
de las empresas mediante la implementacién de la politica estatal de comercio exterior,
promocion comercial, inversiones, y fomento de la internacionalizacion. Ademas, la
Direccion Territorial realiza labores de inspeccion, control de calidad comercial y de
seguridad de determinados productos, agroalimentarios e industriales, objeto de
comercio exterior a través del servicio de inspeccion SOIVRE.

PERFIL DEL/DE
LA ESTUDIANTE

Estudiante de ultimo afio de Grado o Master, preferiblemente con
especializacién en Comercio Exterior.

HABILIDADES Y
COMPETENCIAS
QUE
ADQUIRIRA
EL/LA
ESTUDIANTE

10.

Conocer la estructura, instrumentos y entidades de la
Secretaria de Estado de Comercio (SEC), Red Exterior de
Oficinas Economicas y Comerciales (OFECOMES) vy
Direcciones Territoriales y Provinciales de Comercio para la
internacionalizacion de la empresa.

Conocer ICEXy las herramientas, servicios y programas que
ofrece a las empresas para internacionalizacion: ICEX Next
e ICEX Localiza, Ventana Global, servicios personalizados,
AFIN, informes de mercados, eMS y DxB de transformacion
digital, programas ICEX-CECO, etc.

Conocer los servicios de inspeccién SOIVRE.

Aprender a seleccionar y utilizar las herramientas de
informacién disponibles para elaborar informacién de
mercados, conocer las fuentes disponibles de inteligencia de
mercados y aprender a interpretar datos en funcién de
objetivos.

Conocer la mecanica de organizacion de jornadas y
seminarios, asi como de asistencia a ferias como expositor.
Informar adecuadamente a empresas exportadoras de
programas y servicios, incluidos los instrumentos de fomento
financiero (FIEM, Cofides, ICO).

Interpretar balances y cuentas de resultados.

Conocer de primera mano la funcién y el funcionamiento de
ferias sectoriales.

Recabar informacion pertinente de potenciales clientes
ICEX.

Conocer y utilizar un Customer Relationship Management
(CRM) como herramienta de marketing y de relacion con el
cliente.

ACTIVIDADES
PREVISTAS

Se prevé, siempre que la situacién sanitaria debido al
COVID-19 lo permita, desplazamientos fuera de la oficina
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PARA EL/LA para la asistencia a seminarios, jornadas y ferias,
ESTUDIANTE normalmente en Barcelona y ocasionalmente fuera de la
provincia.

e Participacion en una serie de cursos para conocer el
contenido y funcionamiento interno de herramientas,
servicios y programas de ICEX.

e Visita al SOIVRE.

e Visita a punto de inspeccion fronteriza (PIF) del puerto.

e Elaboracion de estadisticas de Comercio Exterior y de
inversiones internacionales.

e Apoyo a la elaboracién de la nota mensual de prensa.

e Elaboracion de informes de oferta: analisis de oferta en
Catalufia, informe ejecutivo de oferta sectorial.

e Elaboracién de informes de interés comercial tematico.

e Adquisicion de conocimientos sobre los instrumentos de
financiacion del comercio exterior y de inversiones
espafiolas en el extranjero, asi como sobre las instituciones
financieras internacionales y el papel de los organismos
multilaterales en el comercio exterior y en la promocién de
inversiones.

e Anadlisis de estructura econdmica.

e Adquisicion de conocimientos sobre técnicas de
comercializacion: bienes de consumo, bienes industriales,
servicios y tecnologia, compras publicas. Identificacion de
oportunidades de negocio, evaluacion y desarrollo.

e Obtencion de datos de utilidad para la elaboracién del
estudio de mercado del master propio del/de la estudiante.

¢ Apoyo en la organizacién de jornadas y seminarios.

e Asistencia a seminarios y jornadas organizados en la
Direccion Territorial pertinentes por su contenido.

e Asistencia presencial a entrevistas y visitas de informacion
programas y servicios ICEX con empresas. Previamente se
realizar4 una simulacion de entrevista informativa con el
tutor.

e Analizar estados contables de empresas candidatas a
programa ICEX Next.

e Visita a ferias comerciales en nuevo escenario COVID:

e Apoyo y atencién a los espacios ICEX en ferias virtuales y
presenciales.

e Apoyo a la elaboraciéon de informe sobre ferias virtuales y
presenciales.

e Identificacion y obtencion de datos de empresas clientes
perfil ICEX en ferias, catalogos sectoriales y otras fuentes.

¢ Introduccién y mantenimiento de datos en CRM.
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El objetivo del Programa ICEX de préacticas para estudiantes universitarios es
ofrecer a estudiantes la posibilidad de completar su formacién académica y mejorar su
capacitacion profesional en el ambito de la internacionalizacion, facilitando asi su
posterior incorporacion al mercado laboral.

Los estudiantes que participen en el Programa tendran la oportunidad de conocer de
primera mano los servicios que la Administracién Econémica y Comercial Espafiola
pone a disposicion de las empresas en el ambito de la internacionalizacién, asi como
las oportunidades profesionales que este sector les puede ofrecer.

(*) Las practicas seran presenciales, siempre y cuando la situaciéon sanitaria derivada
del COVID-19 no lo impida. Si en algdn momento no fuera posible, se realizarian en
modo semipresencial u on-line y siempre bajo una supervision constante por parte de
las personas de ICEX que ejerzan las funciones de tutores de los estudiantes.




